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DURACION ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE (HORAS)

AMBIENTES DE

FASEDEPROYECTO | ACTIVIDAD DE ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE ESTRATEGIAS DIDACTICAS APRENDIZAJE TIPIFICADOS DESCRIPCION DE LA EVIDENCIA DE
(Siel p:::lr:‘;:)a esde o :::;Eacersc)t:‘ﬂ;;a) COMPETENCIA RESULTADOS DE APRENDIZAJE AR e CRITERIOS DE EVALUACION PO OBSERVACIONES
HORAS TRABAJO MATERIALES DE
HORAS TRABAJO DIRECTO INDEPENDIENTE AMBIENTE FORMACION INSTRUCTORES RESPONSABLES
] APLICAR LAS VICTORIA GONZALEZ 1. EVIDENCIA DE IDENTIFICACION
FIJAR LOS PARAMETROS Y Conceptos basicos acerca METODOLOGIAS A LA IDEA DE LA IDEA
CONDICIONES DE NEGOCIACION de los proyectos, GUIAS PARA INICIAR
SEGUN ESTRATEGIAS DE LA alineacion con la politica aula .
P T 40 ; ESTRUCTURACION DE LA
EMPRESA, publica e dentificacion y convencional IDEA
NORMATIVIDAD Y LEGISLACION andlisis de la situacion
COMERCIAL VIGENTE actual
REALIZAR EL PROCESO DE LA APLICAR LAS VICTORIA GONZALEZ 2. EVIDENCIA DE PERFIL DEL
VENTA DE PRODUCTOS Y T;;f’&%gi‘ﬁ PARA PROYECTO
SERVICIOS APLICANDO ESTRUCTURACION DEL
TECNI(,:AS DE Acercamiento al Modelo de PROYECTO o
REALIZAR NEGOCIACION | ARGUMENTACION Y CIERRE DE Negocios — Metodologia aula GUIAS PARA ACERCARSE
CON LOS PROVEEDORES Y VENTAS SIGUIENDO ¢ € introduccis € | 144 convencional |A XA ESTRUCTURACION
CLIENTES, SEGUN LOS PROCEDIMIENTOS PARA anvas e introduccion a DEL PROYECTO
OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS|  NEGOCIAR UN PRODUCTO O Plan de Negocios
ESTABLECIDAS POR LA SERVICIO EN UN MERCADO
ORGANIZACION. ESPECIFICO, CONFORME A LAS
POLITICAS DE VENTA
GUIAR A LOS APRENDICES VICTORIA GONZALEZ 3. EVIDENCIA DE PARTICIAPCION
UTILIZAR ESTRATEGIA PARA
! PARA QUE GESTIONEN SU '
APOYAR LA PRESENTACION DE DA E%/\PRESARIAL EN PROCESOS DE GESTION DEL
LOS PRODUCTOS O SERVICIOS A ' PERFIL DEL PROYECTO
Ecosistemas de fuentes de
LOS CLIENTES financiacién recursos de
TENIENDO EN CUENTA " o . aula GUIAS PARA GESTIONAR
financiacion y Preparacion 40

CARACTERISTICAS, BENEFICIOS
Y USOS DE UN PRODUCTO O
SERVICIO ESPECIFICO,
SEGUN PROTOCOLO
ESTABLECIDO POR LA EMPRESA.

para participacion en
eventos empresariales

convencional

EL PROYECTO

GFPI-F-018 V4



GFPI-F-018 V4



